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a ultima década tem-se observado
um incremento da importancia do di-
reito da concorréncia no panorama
nacional. em parte pela atuacio da
Autoridade da Concorréncia.sobre-
tudo visivel na crescente abertura de
investigagdes em variados setores e
naimposicio de multas avultadas as
empresas.

Muita dessa atnacio se centrou
no combate aos cartéis entre concor-
rentes. wma aposta clarada AdC e de-
mais congéneres europeias. por tais
praticas serem precisamente as mais
nocivas para o bem-estar dos consu-
midores.

Nio obstante, para a maioria das
empresas essas situagdes sio absolu-
tamente excecionais na sua vida, cum-
prindo a maioria do tecido empresa-
rial com esses principios bisicos do di-
reito da concorréncia. cada vez mais
enraizados na sociedade. de que regra
geral nio pode haver quaisquer enten-
dimentos com os concorrentes.

Acresce que arecente entradaem
vigor.em 1 de junho.do Regulamen-
to (UE) 2022 720 da Comissio. vem
acentuar a importancia de um outro
bloco normativo das regras de con-
corréncia. desta feita absolutamente
relevante para a vida das empresas.
para o seu dia a dia comercial. rela-
cionado com os denominados acor-
dos verticais.

Referimo-nos a todos os acordos
respeitantes ao fornecimento e distri-
buigio de produtos ou servigos. im-
pactando tallegislaciio com tudo o que
na economia se relaciona. precisa-
mente. com contratos fornecimento,
vendas B2B. agéncia comercial oussis-
temas de distribuicio. tais como adis-
tribuicdo exclusiva ou seletiva. in-
cluindo ainda asredes de franquia.

Tendo este novo Regulamento. tal
como os selis antecessores, um obje-
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Novo Regulamento
da UE sobre
Acordos Verticais

tivo principal: o de criar
um “porto seguro”,
uma presungao de le-
galidade. para todos os
acordos em que a quo-
ta de mercado de cada
empresa interveniente
(v.g.. fornecedor e dis-
tribuidor) nio ultra-
passe 30 %, desde que
tais acordos verticais

As empresas terao
0 prazo de um ano
para averiguar se
0s seus contratos
cumprem com o
novo Regulamento,
periodo esse que
poderia ser
aproveitado pela
AdC para divulgar
as novas regras.

vigilancia das obriga-
¢oes de paridade (ex-
tensdo das condigdes
mais favoraveis) quan-
do impostas no dominio
das plataformas digitais:
o alargar da proibi¢io
das vendas ativas area-
lidade online (como
motores de busca ou
websites de compara-

nio contenhamnenhu-
ma restrigio grave da
concorréncia, talcomo
aimposicio de precos
fixos ouminimos de re-
venda. Ultrapassando-
-se (tio simplesmente)
esse limiar de quotade
mercado. por qualquer
uma das partes, tal
obrigara as mesmas a
analisar com detalhe se
oseu contrato é valido.

Este novo regime
visa também a aplica-
¢do harmonizada por
toda a UE deregras e
orientagdes mais claras
para as empresas. Tal esfor¢o de sim-
plificagao legislativa por parte da Co-
missio Europeia deveu-se também ao
facto de o ambiente empresarial na
UE se ter alterado nailtima década.
com o crescimento das vendas online
e aentradade novos operadores como
as plataformas digitais.

Essas alteracoes no ambiente em-
presarial. bem como a evolucio daju-
risprudéncia do Tribunal de Justica
da UE. contribuitam parase incluirno
Regulamento determinadas novida-
des, como por exemplo: ser uma infra-
¢fio grave impedir-se a utilizagio efe-
tiva da Internet pelos distribuidores.
ouaindaautilizagio de todo wum canal
publicitario online: a necessidade de

¢do de pregos). legitima-
mente impostas aos dis-
tribuidores, face a ou-
tros territérios ou clien-
tes exclusivos: ou ainda.
apossibilidade de o for-
necedor cobrar pregos
grossistas diferentes.
consoante se distribuam
os produtos online ou
em loja fisica.
Por ultimo. também
como imagem desta re-
forma. destacamos a
vontade de controlo pe-
las autoridades da con-
corréncia europeias das
plataformas digitais
compoder de mercado. limitando-se.
por exemplo. a sua possibilidade de
atuacio enquanto agentes ou concor-
rentes.

As empresas terio o prazo de um
ano para averiguar se os seus contra-
tos cumprem com o novo Regula-
mento. periodo esse que poderia ser
aproveitado pela AdC para divulgar
junto das empresas as novas regras
(cruciais parao seudia a dia. que tém
aplicagio plena em Portugal e que
nio deixam de ser complexas). como
alias nos habituou nos iltimos anos
com extensas agées de‘advocacy em
Portugal junto das associagdes co-
merciais. ou no tema dos cartéis na
contragio puiblica.®



